
 

 
 الجزء الأول:

 تعرف المبادلة أنها عملية التنازل عن شيء مقابل شيء أخر, كمقايضة سلعة بسلعة أو خدمة بخدمة  -1
 الوسيلة الثانية للمبادلة مبينا أهم خصائصها   اشرح -

 مكوناتها؟شرج عرف الكتلة النقدية و  -2
 :الجزء الثاني

نوع السلعة أو العلاقة  نوع المرونة نوع المرونة
 بين السلعتين 

السلعتين أو مثال عن 
 السلعتين

 مرونة الطلب
 التقاطعية

 .......................... متبادلتين ........................
 .......................... ........................... معدومة

 القهوة و السكر ........................... .........................
 مرونة الطلب

 الدخلية
 الحليب .......................... ........................

 .......................... .......................... موجبة أكبر من الواحد
 ............................ سلعة دنيا ........................

 

 : نقاط ( 08لجزء الثالث) ا

 
 2020معلومات مستخرجة من بعض الأسواق الجزائرية خلال شهر مارس  ( : 01الوثيقة )

 حيث يمثل الجدول التالي العرض والطلب على مادة التمر :

 700 600 500 450 300 250 السعر ) دج (
 kg 25 20 18 10 05 03الكمية المطلوبة  

 kg 50 70 90 100 x 130الكمية المعروضة 
 

 ( وعلى ضوء ما درست أجب عن الأسئلة التالية  01بالاعتماد على الوثيقة ) المطلوب :

 ما نوع السوق الموضح في الوثيقة .  ) مع الشرح ( . .1

 دج  .) مع تفسير النتائج (  600دج الى  500احسب مرونة الطلب السعرية عندما يتغير السعر من  .2

دج الى  500عندما يتغير السعر من  1لسعرية =احسب الكمية المعروضة اذا افترضنا ان مرونة العرض ا .3

  دج 600
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 الإجابة النموذجية
  الجزء الاول:

 الوسيلة هي المبادلة بواسطة النقود -1

: يمكن تعريف النقود وظيفيا أنها " النقود هي كل ما تفعله النقود" وهذا يعني أي وسيط تعريف النقود   
    بالقبول العام ظىيمكن أن يصبح نقود بحيث يكون قادرا على القيام بوظائف النقود و يح

 خصائصها : 
 تتمتع بالقبول العام من كافة أفراد المجتمع .

 أن تكون نادرة نسبيًا .
بثبات نسبي في قيمتها .أن تتمتع   

 أن تكون قابلة للتجزئة دون انخفاض لقيمتها .
 أن تكون وحداتها متماثلة .

 أن تكون سهلة الحمل و الاحتفاظ بها .
 لا تبلى بسهولة أي لا تتلف نتيجة تداولها

ي : هي مجموعة من الوحدات النقدية أو الوحدات القائمة بوظائف النقود الت تعريف الكتلة النقدية -2
 .هي في حيازة مختلف الأعوان الاقتصاديين

 النقود الائتمانيةو  النقود القانونية: كونات الكتلة النقديةم
 الجزء الثاني:
نوع السلعة أو العلاقة بين  نوع المرونة نوع المرونة

 السلعتين 
مثال عن السلعتين أو 

 السلعتين
 مرونة الطلب

 التقاطعية
 ن0.5

 ن0.25 القهوة و الشاي متبادلتين ن0.5 موجبة
 ن0.25الموز و الحذاء ن0.5مستقلتين معدومة

 القهوة و السكر ن0.5متكاملتين ن0.5سالبة
 مرونة الطلب

 الدخلية
 ن0.5

 الحليب ن0.5ضروريةسلعة عادية  ن0.5موجبة أقل من الواحد
 ن0.25لوحة فنية ن0.5سلعة عادية كمالية موجبة أكبر من الواحد

 ن0.25الملابس المستعملة سلعة دنيا ن0.5سالبة
 

 ( ن 1.       ) :نوع السوق   .1
 : وهو السوق الذي تباع فيه السلع والخدمات  سوق السلع والخدمات 

 (دج  .) مع تفسير النتائج  600لى دج ا 500حساب مرونة الطلب السعرية عندما يتغير السعر من  .2
الكمية ÷ التغير النسبي للكمية =  التغير في الكمية    

ن(1)   ( =05- 10 ÷ )10  =- 0.5  
السعر÷  =  التغير في السعر   سعرالتغير النسبي لل-  

ن(1) 0.2 = 500( ÷ 500 -600)  =                             
- مرونة الطلب السعرية = التغير النسبي للكمية المطلوبة من سلعة ما ÷ التغير النسبي لسعر نفس 

 السلعة.
(ن 1. . )     2.5 -=   0.2÷   0.5  -=      

نلاحظ أن مرونة الطلب السعرية سالبة و هذا  يدل العلاقة العكسية التي تربط الكمية المطلوبة مع  -
 (ن1)سعرها.
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كثير فيعني هذا أن الطلب  1فنجدها اكبر من  2.5ونأخذ مرونة الطلب السعرية بالقيمة المطلقة  أي  -
 ( ن 1. )  .المرونة

   1حساب الكمية المعروضة اذا افترضنا ان مرونة العرض السعرية =    .3
 دج  600دج الى  500عندما يتغير السعر من 

ن(0,5)- الكمية.÷  التغير النسبي للكمية =  التغير في الكمية     
  = 100÷)100  -  x    ( =  

السعر÷  =  التغير في السعر   سعرالتغير النسبي لل-  
ن(0,5) 0.2 = 500( ÷ 500 -600)  =                             
التغير النسبي لسعر نفس ÷ مرونة العرض السعرية= التغير النسبي للكمية المعروضة  من سلعة ما  -

 1= السلعة.
   = (x- 100 ÷ )100  ÷0.2   =1  

  x  - 100 /100 *1/0.2  =1ومنه                         
                                            X  =120  ن(1)كلغ 
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